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2011年 1月 4日 

株式会社日立製作所 

  
 

米国日立コンサルティング社がシエラ・アトランティック社を買収 

日立が情報・通信システム事業のグローバル展開を加速 

 

株式会社 日立製作所(執行役社長:中西 宏明／以下、日立)の米国子会社である Hitachi 

Consulting Corporation(本社:米国テキサス州ダラス市、President & CEO: Phil Parr／以下、米国

日立コンサルティング社)は、このたび、米国の ITサービス会社Sierra Atlantic, Inc. (本社:米国カリ

フォルニア州ニューアーク市、CEO: Raju Reddy／以下、シエラ・アトランティック社)を買収しました。

シエラ・アトランティック社の買収により、同社が有する中国、インドの豊富なオフショアリソースを獲得す

るとともに、業務管理ソフトウェアなどの導入から運用に至るサービスラインアップの拡充を図ることで、

コンサルティング事業のコスト競争力とトータルソリューションの提供力を強化し、情報・通信システム事

業のグローバル展開を加速します。 

 

日立は現在、社会イノベーション事業のグローバル展開による成長をめざし、現地化やグローバル

パートナーとの連携などの取り組みを進めています。 

社会イノベーション事業を構成する日立の主要事業である情報・通信システム事業においては、エン

タープライズ製品分野で世界トップシェア*1 のストレージソリューションを核としたプラットフォームソ   

リューション事業、欧米を中心に 24 拠点のグローバルネットワークを有するコンサルティング事業、  

プラットフォームからアプリケーション活用基盤までをサポートする統合 IT サービス事業の 3 事業を  

グローバル展開の柱と位置づけ、グローバル市場での事業拡大に向けた製品力の強化や拠点拡充 

などに取り組んでいます。 

なかでもコンサルティング事業は、システム開発の上流工程からシステム稼働後の運用マネジメント

まで、顧客の IT ライフサイクル全体に関わる事業であり、ストレージソリューションをはじめとした他の 

情報・通信システム事業との高い連携効果が期待できる事業です。また、事業のグローバル展開を図る

企業の増加や、クラウドコンピューティングの普及など、顧客の IT システム環境が大きく変化し、その 

変化に合わせたシステム対応が求められるなか、最適なシステム環境を実現するための手段としてコン

サルティングサービスのニーズは増大しています。 

 

*1 金額ベース。(日立算出) 

 

日立のコンサルティング事業は、これまでも米国日立コンサルティング社を中心に積極的なグローバ

ル展開を進めてきました。今後、さらなる事業拡大を図るうえでは、グローバルサポート体制の強化や 

コスト競争力の強化、サービスラインナップの拡充などによる一層の競争力強化が不可欠です。そこで

日立は、オフショアを活用した IT アウトソーシングサービスを強みとして、インドや中国のオフショア拠

点を中心に世界に約 2,400 名の従業員を擁するシエラ・アトランティック社を買収しました。これにより、

同社の豊富なオフショアリソースを獲得し、ソフトウェア開発やAMO*2などの ITアウトソーシングサービ
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スにおけるグローバルサポート体制とコスト競争力を強化します。また、企業向けアプリケーションの導

入や運用において豊富な実績を有する同社の高い技術力、サービス提供力を獲得することで、多様化

する顧客ニーズに対応するサービスラインナップの拡充を図り、トータルソリューションの提供力を強化

します。加えて、ヘルスケア分野や製造業分野など、約200企業に及ぶ同社の幅広い顧客ベースを獲

得することにより、事業基盤を拡大します。 

 

*2 AMO (Application Management Outsourcing) ：導入したシステムをビジネスの変化に応じて常に最適な姿で維持できるよう、アプリケーシ

ョンの追加・保守、ユーザー・サポート、バージョンアップといった作業を一手に引き受ける事業。 

 

日立は今後も、グローバル市場でのコンサルティング事業の拡大・強化を推進し、コンサルティング

事業全体の売上高を 2009年度の約 450億円から、2015年度には 1,300億円に拡大することをめざ

します。さらに日立は、グローバル市場における事業強化に向けた取り組みを加速することにより、情

報・通信システム事業全体で 2009年度に約3,700億円であった海外売上高を、2015年度には8,000

億円へと拡大することをめざします。 

 

■米国日立コンサルティング社について 

本 社 米国テキサス州ダラス市 

代 表 President & CEO: Phil Parr(フィル・パー) 

拠 点 米国、英国、スペイン、ポルトガル 

事 業 内 容  
ITコンサルティング(CRM、SCM、ERPなど) 

業務コンサルティング(IT戦略、BPRなど) 

ホームページ(英文) http://www.hitachiconsulting.com/  

 

■シエラ・アトランティック社について 

本 社 米国カリフォルニア州ニューアーク市 

代 表 CEO: Raju Reddy(ラジュ・レディ) 

拠 点 
米国、カナダ、英国、UAE、サウジアラビア、インド、中国 

シンガポール、マレーシア 

事 業 内 容  
ITサービス(システム開発、パッケージソフト導入、AMOなど) 

ソフトウェア受託開発 

ホームページ(英文) http://www.sierraatlantic.com/ 
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